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Clhrislt_;phu Maitre de
Bourg-en-Bresse st Specia-
lis¢ dans les pr(_rdlllls de net-
toyage, du balai bross¢ au
chiffon pour les vitres. I
parcourt les régions Rhone-
Alpes/Auvergne a raison de
50 000 km par an.

"Le Puy est la foire la
plus éloignée pour moi. Jai
fidélisé ici une clientele
depuis une vingtaine d'an-
nées. Je m'en sors dans la
mesure ou l'on ne trouve pas
mes produits en grande sur-
face, mais ce n'est pas
facile" explique le mar-
chand forain qui met en
avant le cote Hé(‘O}ngquc”

roduits, d'origine
ﬁemem

fails de |

essentie
peenne.

Le commercant a consi-

Curo-

d_cr_abltz:in'enl reduit les frajg
fixes, avec seulement trois
réi€aux et pas d'employé

Christophe Maitre ye.s_

Nne s'en
cache pas : "Mon activité
est en difficulté et pyjg ;e
rouve qull y a une sajje
ambiance. Je le ressens, mo;
gui fait un métier de |a rue.
Le mal-étre des gens est
palpable. Iis n'ont plus Ia
spontaneité dans Ila joie de
vivre et dans la consomma-
tron".

Le commergant enregis-
tre, selon lui, depuis deux
ans une baisse de 20 % de
son chiffre d'affaires.

Dans le secteur du prét a
porter, de loin le plus repré-
sent¢ au sein de la foire
cette baisse atteint parfois,
aux dires des intéressés,
- 30 %, voire - 40 %.

Cette dégringolade ne
concerne pas vraiment les
‘petits" vendeurs de rue,
ceux qui proposent le fou-
lard "tout en soie" a moins
de 10 euros, le coffret de

parfums de marque a peine
plus cher, ou la ceinture cuir
"fait main". Ils sont un jour
au Puy, demain ailleurs. Au

Christophe Maitre peut encore compter sur une clienteéle

fidele, mais le commergant de I"Ain voit son chiffre
d'affaires s'amenuiscr.
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Pas a dire qu'ils "p ourrissen!
'€ marché”, ay sens oil 113
trent la qualité vers le bas:
YOITE meéme {rompent e
chaland.
Sur la foire, [a cohabita-
ton n'est pas toujours Un
long fleuve tranquille. .

Ceda Al‘abad_]han puul"
suit : " Tous ces gens qui ¢
disposent pas d'abonne-
menes, que vous voyez coU-
rir apres le placier poul
obtenir une place, ont tuc I€
marché de Saint-Etienne. S
l'on n'y prend garde ce scI4
pareil au Puy I,

La commergante explique :
"Je ne travaille pas ou res
peu avec les gens de pas-
sage. Au Puy, comme all-
leurs, je dispose d'une clien-
tele fidele. Prenez par
exemple une parure de drap
en Blanc des Vosges a 60
euros, le visiteur qui fait un
simple tour de foire la trou-
vera bien trop chére. Et
meéme pour certains clients,
qui nont plus les mémes
moyens qu'avant, j'ai du
m'adapter en proposant la
meme parure mais dans une
qualit¢é un peu inférieure,
avec le motif de l'an der-
nier".

Le malheur des uns fait le
bonheur des autres, c'est

- bien  connu. L'Issoirien,
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temps de chien. On a tourné
avec de la polaire toute I'an-
née" remarque-t-il. Cecl
expliquant forcément cela.
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Sur certains stands, l'accueil est chaleureux. Les temps sont durs, les commerganr
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soignent leur clientéle.
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Les négociations un peu timides en matinée se sont deébridées au fil de

la journ ée,

méme si les prix ont tendance a baisser.
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